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Y ESTA EDICION DE SALTA PRODUCTIVA SERA ESPECIAL. Las cir-

cunstancias requieren adaptarnos a los nuevos sistemas
de comunicacién. Para tranquilidad de quienes prefieren
la revista impresa, sepan que la misma volverd tan pronto
como sea posible. Quiero aprovechar esta oportunidad pa-
ra agradecer a nuestros auspiciantes por su continua cola-
boracién y entendimiento.

Las condiciones impuestas por la pandemia generaron una
crisis global y evidenciaron con mayor crudeza la fragili-
dad de sistemas econ6micos y politicos como el nuestro. Es
dificil predecir las consecuencias negativas que esta crisis
traerd aparejada a las economias del mundo y como impac-
tardn en nuestro pais.

Es casi imposible encontrar un experto analista que pueda
transmitirnos algo de optimismo. Y como si la pandemia
no fuera suficiente, los fantasmas del default nos empujan,
otra vez, a una situacién de marginacién ante los merca-
dos internacionales, tan importantes para la economia en
general, como para el sector agropecuario en particular.

A la vez que se alejan las posibilidades de acceder a los be-
neficios de acuerdos como el de asociacién estratégica con
la Unién Europea, volvemos a escuchar rumores de viejos
y desprestigiados mecanismos de regulacién estatal como
la junta nacional de granos o de carnes; el desdoblamien-
to cambiario, las amenazas de nuevos impuestos al patri-
monio o la ya consabida distorsién en las retenciones, to-
dos elementos que entorpecerian ain mds, el desarrollo y
el crecimiento de nuestra actividad.

Sin dudas, transcurrimos tiempos dificiles con pronésticos
de mayores complicaciones. A pesar de ello, el sector tuvo
la posibilidad de continuar con sus actividades, de mante-
ner las fuentes de trabajo y de poder afrontar sus obliga-
ciones a pesar de las restricciones de financiamiento que
le impuso el estado nacional.

Esto nos obliga a solidarizarnos con los sectores mas vul-
nerables y sobre todo con aquellas otras actividades que re-
sultaron duramente castigadas por las restricciones de pro-
duccién y comercializacion.

Todo indica que tendremos que realizar grandes esfuerzo
para poder salir adelante y para ello son necesarias, entre
otras cosas, herramientas de financiamiento que resulten
accesibles, que contemplen periodos de gracia compatibles
con la posibilidad de recuperar la capacidad productiva y
adquisitiva, con tasas de interés que conviertan al crédi-
to en una herramienta de trabajo y no en el pesado lastre
que termine por hundir la produccién.

El gobierno provincial debera decidir entre continuar con
el camino del gobierno que lo antecedid o tomar un nue-
vo rumbo. Tendra que decidir entre la intrascendencia de
medidas de corto plazo que profundizan los problemas es-
tructurales de larga data o adoptar politicas innovadoras
que tuerzan, aunque lentamente, el destino productivo de
esta provincia.

De nuestra parte, tendremos que agudizar los sentidos pa-
ra optimizar nuestros esfuerzos ante una crisis que impon-
drd mayores necesidades y menores recursos.

La situacién nos impone un mayor grado de responsabili-
dad, respetando y haciendo respetar los protocolos sanita-
rios adoptados para cada actividad.

Espero que la préxima edicién nos encuentre a todos en
una mejor situacién, enfocados en seguir produciendo.

Un saludo cordial.

Por Ignacio Garcia del Rio
Presidente de la SRS



POLITICA, MARTIN DE LOS RiOS

UN MINISTERIO FACILITADOR
DE SECTORES PRODUCTIVOS

De familia agropecuaria, el abogado Martin de
los Rios, se desempenia desde el 10 de diciembre
como Ministro de Produccién y Desarrollo
Sustentable. Su experiencia en el campo y su
participacién gremial le dieron herramientas
para entender las dificultades que tiene Salta
para desarrollarse y bajo el gobierno de Gustavo
Sdenz, se proponen hacer crecer a Salta en
todos los sectores productivos con un plan

que pone en valor la cadena agroindustrial.

¢Coémo fue el camino para llegar a ser ministro?
Trabajé siempre como contratista rural con una empre-
sa de servicios agropecuario con mi hermano Guillermo
en Las Lajitas. También desde el 2000 ejerci como abogado
hasta 2015, pero por incompatibilidad al asumir como di-
putado provincial del pro abandoné el estudio. En el pla-
no gremial fui presidente de Prograno justo durante el
conflicto del campo en 2008, y desde alli con el Bebe Mus-
sari, que presidia la Sociedad Rural Saltefia, y con Legum-
bres del NOA fundamos Federsal donde me eligieron su
primer presidente. En 2014 normalizamos el PRO en Salta
y fui su presidente y el primer candidato a diputado pro-
vincial en 2015; en 2019 renové la banca por capital. Aho-
ra me otorgaron una licencia por cargo ejecutivo cuando
el gobernador Gustavo Sdenz me convocé para ser Minis-
tro de Produccion.

¢Por qué eligié incursionar en politica?

Adverti en el conflicto de la 125 que la realidad se trans-
forma desde la politica. Las entidades intermedian, apor-
tan soluciones, representan, asesoran, pero la transforma-
cion practica de la realidad ocurre desde la politica. Es ne-
cesarios participar. Y si juzgamos la politica como negati-
va seremos opinologos de café o quejosos de la orilla, pe-
ro no ocuparemos el centro transformador de la vida dia-
ria de la gente.

¢Por qué cree que el gobernador lo eligié para este
cargo?

Sus razones intimas no las sé, pero creo que Gustavo al ele-
girme habra valorado ademads de mi relacién especial de
afecto y lealtad -algo que es importante en una gestién-, mi
experiencia en el sector, porque soy una persona de la pro-
duccioén, conozco la provincia y sus regiones, sus idiosincra-
sias, sus cadenas productivas y de valor. Tengo una voluntad
enorme de sumary de servir a Salta al y al gobierno que in-
tegro, que es muy amplio.

Cuando Gustavo tom6 la decisién de participar en la carre-
ra para gobernador, armoé un frente politico con sectores
diferentes, unidos por la idea de poner a Salta en un lugar
importante por su potencial. Muchas fuerzas politicas par-
ticipamos de esa idea y asi hicimos una campafa pensan-
do en Salta, no en diferencias politicas, sino en el servicio
a los saltefios. Saénz gané con toda claridad. Creo que es
el gobernador que accede a esa responsabilidad con mayor
cantidad de votos en la historia de la politica.

¢Tu paso por el gremialismo te da una visién distintaa
las que se tomaron antes para las politicas productivas?
Soy un servidor parido por las entidades del campo, eso
me mantiene claro el valor de la representatividad de cual-
quier institucién gremial y la importancia de fortalecer-
las como forma de interactuar mejor con el gobierno. Por-






que escuchando, dialogando, entendiendo, se pueden ge-
nerar mejores politicas publicas que sean ordenadas y mas
eficientes. Por eso me verdn interactuando con ellas, para
mejor proveer.

¢Cudl es la situacién de la producciéon de Salta?
Separaria la emergencia covip, y lo que es el plan producti-
vo. La emergencia nos agarr6 dicho ordinariamente “en el
bafio y sin papel”. Desde el 18 de marzo nos enfocamos en
que la matriz productiva no se detenga con toda la comple-
jidad que la cuestién sanitaria obliga. Interactuamos con
cada sector destrabando uno por uno los problemas que se
suscitaron. Nos relacionamos con cada jefe comunal con
sus distintas formas de ver la realidad hasta encontrarle
una solucién a las emergencias municipales. Era funda-
mental para que no se genere desabastecimiento y por una
cuestioén de supervivencia mutua. Si no hay desarrollo pro-
ductivo, no hay trabajo, no hay ingreso para el Estado y no
hay posibilidad de traer nuevas inversiones.

Después de dos meses de aislamiento, podemos decir que
la matriz productiva no se detuvo aun con todos los impre-
vistos. Pero deberiamos mantener un sublime equilibrio
entre producir y cuidarnos.

¢{Qué cree que nos muestra el covip como provincia?
Desnud6 claramente un sistema de salud que sabiamos
precario, destruido sanitariamente, con una enorme can-
tidad de necesidades, que previas al coronavirus, el gober-
nador tomo nota y las puso sobre la mesa. Estdbamos abo-
cdndonos a solucionar estas cuestiones y aparecié el virus.
Y nos hizo poner mds esfuerzo ain. Queda mucho por re-
solver, si, pero muchisimo se hizo ya.

¢Y cudl es el plan post cOVID?

Estamos trabajando durante la pandemia también en ello.
Y hemos avanzado. Es prioridad de este Ministerio ser faci-
litadores de los sectores productivos. Sacar trabas para que
las fuerza interesadas encuentren en el Estado zanahorias
que generen desarrollo.

Nuestro programa de desarrollo productivo para la Provin-
cia se basa en pilares fuerza en los que nos debemos con-
centrar: Agregado de valor agroindustrial, energias reno-
vables, mineria y sustentabilidad. De cada una se despren-
den muchas aristas que también son transversales.

La creacién de valor en origen es uno de ellos. Sé que estd
harto repetido el concepto, pero lo llevaremos a la practi-
ca con hechos concretos. Este eje nos abre un abanico de
objetivos fundamentales. Se deben generar atractivos pa-
ra que se radiquen inversiones, honrando la seguridad ju-
ridica, administrativa y tributaria, para que el desarrollo
sea claro y sencillo, sin burocracia.

Cuando asumi habia mds de mil expedientes parados. Que-
remos vencer ese prejuicio de que el estado es una traba
para los inversores.

En el esquema bdsico hemos planteado politicas especifi-
cas para consolidar las cadenas de valor. Que el maiz se
convierta en carne, o en bioenergia igual que la cafa, la
soja en biodiesel, la mineria en energias renovable.

¢Qué acciones van concretando esos ejes productivos?
La reglamentacion de la Ley de Promocién Minera va a ge-
nerar mucha mano de obra, mds trabajo y mds desarrollo
de infraestructura porque permite descontar de las rega-
lias cuando son obras de interés publico relacionadas tam-
bién a la mineria.

La mineria es un puntal para generar empleo. También las
energias renovables y los parques solares lo son. Esas obras
de infraestructura no solo benefician a la mineria, sino a
todas las dreas productivas.

Actualmente el sector minero esta trabajando con el Mi-
nisterio de Educacién para la formacién profesional a tra-
vés de los CFP del sector en la Puna. Ese sistema también
lo vamos a extender a otras regiones como Tartagal para
el desarrollo ganadero, de genética, forestal. Para eL sur de
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Salta se buscard fomentar la salida laboral en legumbres y
asi serd con cada regién para promover el trabajo y el de-
sarrollo de sus pueblos y generar arraigo.

¢De qué manera van a dar agregado de valor agroin-
dustrial?

Para producir necesitamos priorizar nuestros parques in-
dustriales. Se encuentran en Rosario de la Frontera, Cau-
chari, Salta, Giiemes, Pichanal, Metdn y Tartagal, estra-
tégicamente ubicados. Estamos trabajando obras, incenti-
vos fiscales, convenios con aduana y puertos para expor-
tar desde aca.

Exportar es fundamental y por eso, entre otras cosas, ya
logramos un acuerdo con el Ministro de Infraestructura
Gabriel Katopodis para finalizar los 132 km de pavimen-
to de la ruta 51 en el tramo San Antonio-Zico y poder lle-
gar también a los puertos de Mejillones y Angamos y des-
de alli, por el Pacifico a los mercados asidticos. Esto gene-
ra una oportunidad enorme a futuro para nuestras car-
nes que con 17 dias menos de frio, logistica portuaria que
puede haber (ya tuvimos conversaciones con los operado-
res portuarios), el desafio de agregar valor (maiz en carne).
Exportar por el Pacifico es una gran oportunidad y baja el
costo de los fletes.

¢Con la conversion de maiz en carne qué eslabones de
la cadena van a tener mds inversiones?

En el proceso de desarrollo de la cadena cdrnica se abre la
posibilidad de nuevas inversiones como la instalacién de
mds frigorificos en Salta. Ademds, estamos reorganizando
los mataderos municipales, porque matadero que se cierra
es algarrobo que se habilita y la faena clandestina atenta
contra la seguridad sanitaria de los consumidores. No nos
olvidemos de la tragedia mundial en la que estamos sumi-
dos por consumir alimentos sin controles sanitarios ade-
cuados. Por eso estamos trabajando para habilitarlos con
estatus sanitarios de calidad, ubicados estratégicamente
para atender a mds de un municipio.

¢Aumentar la produccion de carne choca con el Orde-
namiento Territorial?
El gran tema es reorganizar un par de millones de hecta-

reas que tienen potencial ganadero. Desde un correcto en-
tendimiento de manejo de bosque con ganaderia integra-
da (MBGI) que permita sembrar pasturas y generar la posi-
bilidad de multiplicar nuestro rodeo vacuno. Hay una me-
sa interdisciplinaria que estd trabajando en la renovacién
del ordenamiento territorial que hoy se encuentra vencido
y luego vamos a mandar a la legislatura el proyecto de ley.

¢Hay una propuesta del Ordenamiento avalada por la
Nacion?

Estamos trabajando con Nacién en un entendimiento de
MBGI sustentable. El esquema actual no lo es. Por eso pro-
ponemos cambiar el uso de suelos, sembrar pastura con un
esquema especial de desbajerado.

A su vez otro punto del plan productivo es la cuestién
ambiental, Salta tiene que ser exitosamente desarrollada
y ambientalmente impecable y ese equilibrio lo trabaja-
mos todos los dias. Nuestra geografia posee regiones bos-
cosas que se pueden tratar con buenas practicas agricolas.
Tenemos que tener un status ambiental sublime. Yo creo
que la productividad y el medio ambiente no son antagé-
nicos. Podemos ser productivamente exitosos y desarro-
llados y ambientalmente correctos. Las nuevas generacio-
nes asi lo exigen.

¢Y si el gobierno nacional se opone a estos cambios pro-
ductivos?

Si soy parte del equipo de gobierno de Gustavo es porque
no hay grieta. Nuestro desafio es que Salta sea noticia por
su produccién como se merece y que deje de estar en los
noticieros por la pobreza, por su desnutricién. O como si
su ubicacién geogrdfica fuera un problema y no una opor-
tunidad de ser polo de desarrollo productivo ya que limi-
tamos con tres paises. Tenemos millones de hectdreas pa-
ra que nadie sufra hambre.

¢Y cudnto tiempo cree que llevara todo este proceso
de cambio?

Lleva tiempo, pero ningun drbol da sombra si no se siem-
bra la semilla. El objetivo es dejar germinada la semilla pa-
ra que les de sombra a las préximas generaciones ¢



AGRICULTURA

MALEZAS, LA IMPORTANCIA
DE COMENZAR AMONITOREARLOS LOTES

UNA VEZ TERMINADA LA COSECHA DE LOS DIFERENTES CUL-
TIVOS estivales, es importante comenzar a monitorear los
lotes y pensar en los herbicidas que se van a utilizar en el
nuevo ciclo agricola.

Luego de la cosecha de un cultivo, en muchos casos el lo-
te queda visiblemente enmalezado, pero en otros, es fun-
damental un buen monitoreo para realizar una correcta
identificacién de las malezas que debemos controlar.

Las malezas consumen recursos, COmo agua y nutrientes,
que podriamos conservar y utilizar en el siguiente cultivo.
Por esto, es clave planificar el uso de herbicidas en el con-
trol de las mismas, y pensar en las caracteristicas de los
mismos, para un correcto manejo integrado, haciendo hin-
capié en el tipo y variedad de malezas presentes en el lote.

Realizar una planificacién a la salida de la cosecha, nos
permitird evaluar y ordenar los distintos modos de accién
y principios activos que podremos utilizar a lo largo de la
siguiente campana agricola, considerando si en el lote hay
una o mds malezas con algtn tipo de resistencia. Rotar el

uso de los modos de accién y los principios activos es de
suma importancia para un manejo integral adecuado, evi-
tando asi, generar nuevas resistencias.

La compania argentina, Tecnomyl Argentina, cuenta en su
paleta de productos con Atramyl 90 WG, una atrazina gra-
nulada de excelente calidad, clave si se necesita residuali-
dad en el barbecho de otofio. Ademds cuenta con los her-
bicidas Controle (Dicamba 57,7%) y Patron G24 (Picloram
27,8%), ambos muy buenas alternativas para acompafar el
barbecho largo o las aplicaciones de pre siembra de los cul-
tivos de invierno.

Tecnomyl ofrece estas y otras herramientas para la protec-
cion de los cultivos, trabajando en conjunto con el produc-
tor agropecuario, en la busqueda permanente de un me-
jor manejo de los sistemas productivos ¢

Mas informacidn: Tel.03543-440090,
info@tecnomyl.com.ar, www.tecnomyl.com.ar



ECONOMIA

DESPUES DEL CORONAVIRUS,
MAS INTERVENCION EN LA ECONOMIA

El economista Felix Piacentini hace un andlisis
del contexto econdmico argentino y del
campo poco optimista y predice que la
Argentina tardara en recuperarse.

Se espera un escenario de estanflacion

y de nulo crecimiento. En esta entrevista

el ex integrante del Ministerio de Hacienda
de la Nacion hasta 2019, expresa su opinion
aguda como sus expresiones de twitter.

El fundador de la consultora NOAnomics
considera que este gobierno aplicara las
mismas politicas intervencionistas y anti-
exportadoras del pasado que sin duda
afectaran al sector agroindustrial.

¢Coémo afecta el conornavirus y la cuarentena a la eco-
nomia en general y la situacién econémica del campo?
A las dos de manera negativa sin duda. Las economias
mundiales estdn en crisis. La discusién se enfoca en la ve-
locidad en que saldrdn adelante cuando pase esta catdstro-
fe sanitaria. Se especula que saldrdn forma de “V” o en for-
ma de “L”. Creo que las economias que estaban bien antes
del coronavirus, despegardn, pero la Argentina si mane-

jara bien el tema, lo hard en forma de “L”, sin crecimien-
to. Pero ese escenario puede ser atin peor si consideramos
que el gobierno ha mostrado su estrategia econdémica antes
del coronavirus: un modelo setentista de economia cerra-
da, anticuada, anti-exportador, proteccionista, regulador
de precios, intervencionista de mercados, estatista y con
congelamiento de tarifas. Claramente esa politica afecta y
afectard el futuro del campo.



¢En qué afectard a la agroindustria?

Es el principal sector exportador que recibe un tipo de
cambio menor al oficial, ya de por si bajo para contener la
inflacién, mientras que en el mercado se consigue a mds
del doble. A esta desventaja se le suma la presién impositi-
va de las retenciones al 33% en el caso de la soja. Todo esto
genera poco incentivo.

No tendremos crecimiento, ni creacién de empleo formal
y genuino. Este modelo econémico tendra sectores privi-
legiados con industriales protegidos que generan bienes a
un precio mayor y de menor calidad frente a un sector ex-
portador que subsidia a la industria, al fisco y a gran par-
te de la economia argentina. Concretamente es un gobier-
no anticampo como lo fue siempre.

La experiencia de los dltimos afios demuestra que el
campo produce mds sin retenciones. ¢Por qué cree que
volverian a un modelo que no funciong?

Es ideologia. Por de pronto el Ministro de Agricultura es
vegano en el pais de la carne, cree en una agricultura fa-
miliar que puede producir a suficiente escala como para
abastecer al mercado interno. No estoy en contra de los pe-
quefios agricultores, pero su nivel de productividad es in-
suficiente. Al campo argentino no le tenés que ensefiar na-
da, lo tenés que dejar producir.

¢Cree que se tomardn otras medidas que compliquen
mas al sector?

Van a profundizar lo que iniciaron: ya avisaron de la inter-
vencion en el mercado de la carne, que en la gestién ante-
rior provoco la pérdida de 8 millones cabezas. Para el cam-
po no hay un programa alentador ahora. Lo tinico positivo
es que no elevaron las retenciones al maiz y trigo, y para
legumbres hay una retencién menor. El problema es que
el NoA pertenece a regiones agricolas marginales. Con los
costos del flete quedamos fuera de competencia.

Es como pegarse un tiro en el pie porque estds beneficiando
a tus paises competidores y cediendo mercados. Es irénico

que se castigue con impuestos a la produccién, al sector es-
trella: el campo y todo el complejo oleaginoso y cerealero
que demuestra eficiencia y competitividad a nivel mundial.

¢Y como pronostica que serd esta campafia?

Como dijo el anterior Ministro de Agroindustria, Miguel
Etchevehere: “Cuando bajamos las retenciones, llegamos al
récord de 150 millones de toneladas de granos”. Creo que
mds temprano que tarde volveremos a las 100 millones,
con suerte. Mds alld de la politica recaudatoria, el campo
ha sido puesto en el lugar de enemigo.

¢La gente que voté6 a Alberto Ferndndez supuestamen-
te elegia moderacion?

Alberto fue ungido presidente por Cristina lo que demues-
tra un gran cinismo politico. Yo tenia la teoria, antes del
coronavirus, que Ferndndez se iba a despegar antes de los
seis meses, como lo hizo Néstor Kirchner de Duhalde y lue-
go se gano el apoyo electoral porque en este sistema pre-
sidencialista el que tiene la lapicera tiene el poder. Luego
vino este cisne negro que es la pandemia mundial y era
una oportunidad con la que no contaba. Podria haber ca-
pitalizado la politica sanitarista sin tener éxito econémi-
co de su propia gestién, pero lo dejé pasar porque al pare-
cer estd volviendo a una posicién mds alineada al kirchne-
rismo duro. Hoy estd demostrando que el Ministro de Eco-
nomia no tenia la capacidad negociadora que le atribuian.

¢Por qué cree que el ministro Martin Guzmadn le cost6
negociar el default?

Cuando ya sonaba como ministro, el gobierno lo presen-
t6 como el discipulo de Joseph Stiglitz, ganador de un pre-
mio Nobel. Pero Stiglitz gané el premio con una concep-
cioén ortodoxa y después cambi6 radicalmente a una hete-
rodoxa muy keynesiana. Todo muy tedrico y utdpico, pero
Guzman no tenia experiencia. A la hora de negociar con
los bonistas lo que hace falta es prictica, porque a un tipo
que me presto, no le interesa su exposicién sobre los res-
piradores que podria comprar la Argentina con la quita
en los intereses; el bonista no estd haciendo beneficencia.



«LA CESACION DE PAGOS DURANTE LA PANDEMIA
NO TIENE CONSECUENCIAS PRACTICAS,

PERO Si LA TIENE CUANDO ESTA CRISIS

MUNDIAL PASE, PUES NO TENDREMOS ACCESO
ALAS HERRAMIENTAS PARA FINANCIAR

LA RECUPERACION.»

En su rol de académico Guzmdn propugnaba por una revi-
sién de los criterios para reestructurar deuda y considerar-
la sustentable, proponiendo al FMI que la formula debia re-
verse. En esta filosofia es aceptable no pagar nada durante
tres afios ¢Qué acreedor aceptaria que le pidan ademds de
una quita de intereses, que durante todo su gobierno no
le paguen? El pago queda para otro gobierno que hoy no
se sabe quién serd. ;Y quién garantiza que el proximo no
dird que no fue culpa suya y que no le puede pagar? Guz-
mdn se presenta sin voluntad de pago y no muestra c6mo
reducird el déficit fiscal para generar superdvit. Se juega
a la chicana.

¢Y el defalut qué consecuencias traerd?

Seria una pena caer en default por 90 mil millones déla-
res. Es el 15% del pBI. Mds razonable seria como sucedi6
con Grecia, o como la Argentina en el 2001 que superaba
el 100% del pBI. La cesacién de pagos durante la pandemia
no tiene consecuencias practicas, pero si la tiene cuando
esta crisis mundial pase, pues no tendremos acceso a las
herramientas para financiar la recuperacién. Hay provin-
cias que honran sus deudas internacionales como Jujuy o
Cérdoba, es decir que ni siquiera tiene una adhesion de las
provincias de avalar un default. Fuera del relato y la épica,
hay espacio para llegar a un acuerdo, aunque en el gobier-
no hagan lo contrario.

«[.]ESTE ACONTECIMIENTO HISTORICO SOLO
ACELERO TENDENCIAS COMO EL COMERCIO
ONLINE, EL TEMA DE LA EDUCACION A DISTANCIA,
EL HOME-OFFICE, LAMANERA DE COMUNICARSE
O TENER MENOS BUROCRACIA. CREO QUE

ESTE CISNE NEGRO, TE DA UNA LECCION DE LA
CAPACIDAD DE ADAPTACION QUE PODEMOS
TENER PARA EL FUTURO.»

¢COmo es su percepcion del papel del campo durante
la cuarentena?

El campo no tenia mucho margen para manifestar su dis-
gusto por las retenciones antes del coronavirus, porque si
se radicalizaba como con la 125 y cortaba rutas, corria el
riesgo de quedar como sector desestabilizador de un go-
bierno recién asumido. El coronavirus no ayudé para na-
da a su economia, pero si puede ayudar a generar apoyo

de la opinién publica porque no pard de producir. Me re-
cuerda a un tweet que puse cuando estdbamos todos ence-
rrados: “No te salvé el estado, al final te salvd el campo, Ra-
ppi 'y Mercado Libre”. Son los iconos del capitalismo que de-
nosta este gobierno.

¢Cree que mejor¢ la apreciacién del campo en los sec-
tores ciudadanos?

El campo no tiene apoyo popular, los gobiernos populis-
tas se encargaron de mostrarlo como un grupo de oligar-
cas explotadores. Es totalmente alejado de la realidad, pe-
ro ha quedado en el imaginario y generado resentimiento
en las capas populares o progresistas. Es un momento ideal
para capitalizar esta imagen positiva con relaciones publi-
cas, lobby, algo orgdnico a largo plazo de manera inteligen-
te con referentes neutros que no se asocien a esa imagen
de conservador. Como dice mi padre, si el campo pusiera
un 1% mads de las retenciones para hacer campaia a su fa-
vor, el campo tendria mds apoyo porque este gobierno se
guia por las encuestas de opinién para tomar decisiones.

Si la gente entiende que es el motor de la economia, ayu-
dard para el apoyo legislativo. Hoy hasta el mismo inten-
dente de zonas agricolas estd en contra del campo: Al tipo
del campo que se levanta al alba a trabajar hay que sacarle
todo, pero el industrial prebendario que veranea en Punta
del Este, usa Iphone y maneja BMw, es un héroe que crea
trabajo y hace patria.

¢Cudl es el escenario que le espera al pais cuando se
abra el confinamiento y en ese contexto el campo?

En la Argentina si somos afortunados, podremos volver en
unos meses al escenario previo a la cuarentena en donde
no creciamos, pero 0jo, no se genera empleo privado desde
2008. Volveremos a una economia que languidece con un
escenario de estanflacién. No habrd hiperinflacién, pero
para este afio se pronostica una suba de 50% a 60%. El afio
que viene, depende si el gobierno, después de haber dupli-
cado la base monetaria, recupera (esteriliza) ese exceden-
te de pesos. Sino habrd un problema inflacionario mayor.

¢{Qué cree que pasard con los hdbitos de consumo es-
te afno?

Ya pasamos el primer semestre asi que durante el segundo
hay sectores que se recuperardn rapido, pero el rubro de los
restaurantes y turismo ird mas lento. No creo que cambien
los habitos de la gente y creo que todo volverd a la norma-
lidad si aparece la vacuna, o incluso si el coronavuris desa-
parece solo antes (cosa que pasé con la gripe A). Pienso que
este acontecimiento histérico solo aceler6 tendencias como
el comercio online, el tema de la educacién a distancia, el
home-office, la manera de comunicarse o tener menos buro-
cracia. Creo que este cisne negro, te da una leccién de la ca-
pacidad de adaptacién que podemos tener para el futuro.

En algunas cosas habremos avanzado, pero en el tema eco-
némico de la Argentina no soy optimista porque este go-
bierno siempre quiere volver hacia atrds. A su épica de vi-
vir con lo nuestro, que es poco y no es suficente ¢
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ENTREVISTA A LA NUEVA GERENTE DE LA SOCIEDAD RURAL SALTENA

MAS DATOS PARA NEGOCIAR

Sofia Padlilla, 38 afios casada y 3 hijos,
es Ingeniera Zootecnista y técnica
de los grupos CREA de la region NOA.

Los MIEMBROS DE LA COMISION DIRECTIVA TUVIERON LA difi-
cil tarea de reemplazar a Patricia Bossetto y eligieron a una mu-
jer nuevamente, con conocimiento del sector agropecuario.

Esta tucumana que se afincé en Coronel Mollinedo por 9
anos y trabaj6 como asesora ganadera, es la nueva geren-
te de la srs.

¢Como surgio la posibilidad de gerenciar la SRS?
Mi mudanza a Salta, debido a razones familiares, coincidi6
con la jubilacién de Patricia.

Miembros de la Comisién Directiva, con quienes trabajé
en Anta me llamaron y me hicieron la propuesta para es-
te cargo. Lo acepté viéndolo como un nuevo desafio en
mi crecimiento profesional y personal y esperando poder
aportar a la Institucién y a sus socios desde el rol que me
toca y a su vez poder seguir coordinando la mesa ganade-
ra zonal de CREA.

¢{Qué experiencia de tu trabajo de campo pensds que se-
rd importante en este puesto?

Desde que me recibi, hace 14 afios trabajé como asesora
CREA, lo que me implicaba sobre todo coordinar equipos,
ser facilitadora de discusiones y de intercambios, buscando
en conjunto soluciones a los desafios que se vayan presen-
tando. Sin dudas esa puede ser mi mayor virtud.

Tengo un perfil muy técnico y busco agregar valor trans-
fomando los datos en informacién.

Esto para mi es fundamental para una institucién como
la Sociedad Rural, que debe conocer y tener un buen diag-
néstico de la produccién agropecuaria Saltefia. Saber dén-
de “"se estd parado” es tanto para cualquier empresa como
para una institucién, fundamental y totalmente necesario
para armar estrategias de trabajo.

¢Y en qué cosas has estado trabajando hasta ahora des-
de tu incorporacién?

Principalmente estamos buscando eficientizar algunos
procesos internos que se vienen haciendo hace mucho
tiempo de la misma manera. Para esto, comenzamos a in-

«DESDE QUE ME RECIBI, HACE 14 ANOS

TRABAJE COMO ASESORA CREA, LO QUE ME
IMPLICABA SOBRE TODO COORDINAR EQUIPOS,
SER FACILITADORA DE DISCUSIONES Y DE
INTERCAMBIOS, BUSCANDO EN CONJUNTO
SOLUCIONES A LOS DESAFIOS QUE SE VAYAN
PRESENTANDO. SIN DUDAS ESA PUEDE SER Ml
MAYOR VIRTUD. »

corporar mads tecnologia y modernizar algunas dreas ad-
ministrativas.

El gran reto hoy, sin dudas, es la comunicacién.

En general, existe una gran falencia en lograr comunicar
las acciones realizadas por la Rural, al socio y que este se-
pa que lineas de trabajo se llevan a cabo y como se estd tra-
bajando desde la institucién en esas lineas.

Pero también es importante que el socio pueda saber que
sus inquietudes e ideas pueden ser comunicadas y serdn
consideradas por nosotros.
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«HAY MUCHO POR HACER, PERO LO MAS
IMPORTANTE ES QUE LA SRS ES UNA
INSTITUCION CON BUENOS VALORES, FORMADA
POR GENTE CON UNA GRAN CALIDAD HUMANA,
QUE DEDICA EN FORMA “AD HONOREN" SU
TIEMPO, CON EL SOLO OBJETIVO DE TRABAJAR
PARA QUE MEJORE EL SECTOR AGROPECUARIO
AL QUE PERTENECEN.»

«ES FUNDAMENTAL FORTALECER Y POTENCIAR
LAS REDES. YA SE VIENE TRABAJANDO CON
INSTITUCIONES PUBLICAS Y PRIVADAS»>

Una de las grandes deudas pendiente del campo es lograr
cambiar la visién negativa que tiene gran parte de la socie-
dad hacia nosotros.

Estd en nosotros, con nuestras acciones y opiniones, de-
mostrar que no somos ni los buenos nilos malos de la peli-
cula. Tenemos que mostrar que somos un importante sec-
tor productivo que busca hacer las cosas de la mejor ma-
nera posible, en beneficio propio, pero pensando siempre
en el beneficio de la sociedad toda.

Por esta razoén, desde la Sociedad Rural estamos trabajando
en un paquete comunicacional, aprovechando que existen
muchas herramientas, que con su uso adecuado son de al-
to impacto. Este es un gran desafio.

Estamos digitalizando la revista, incorporando mayor uso
de las redes sociales, y pdgina web, buscando alternativas
para llegar a todas las generaciones.

¢Como es el trabajo con la Comision Directiva?

La Comisién Directiva es la que me marca el rumbo en
mi trabajo. Con el presidente tenemos una comunicacién
diaria para mantenernos informados de las diferentes te-
madticas.

Debido a la cuarentena las reuniones se hacen en forma
virtual cada 15 dias.

Esto significa que la cD sigue trabajando. Buscamos avan-
zar en los diferentes temas tanto gremiales, como en las
en las lineas puntuales de trabajo a traves de las subcomi-
siones de trabajo.

Se buscé estar presente y poder mantener a los socios al tan-
to de las diferentes normativas que se fueron dando ante la
situacién con la pandemia del coviDp 19 y de esta forma agi-
lizar algunos protocolos para que los productores saltefios
puedan seguir trabajando, pero siendo conciente que se de-
bia hacer de una manera socialmente responsable.

¢Como era tu percepcién de la Sociedad Rural y ahora
que trabajas dentro?

La Sociedad Rural es una institucién importante, sin dudas,
que representa al campo argentino y en este caso el Saltefio

Si uno lee el estatuto de la srs escrito en 1900, dice “su fi-
nalidad principal es reunir a personas interesadas en el
mejoramiento y progreso del sector agropecuario, a fin de
propagar y contribuir el desarrollo de la fuente de riqueza
de mayor importancia que hay en ella”.

Esto no es un simple enunciado ya que hoy sigue tan vigen-
te como en aquel momento, y para nosotros es una gran
responsabilidad.

Hay mucho por hacer, pero lo mds importante es que la
SRS es una institucién con buenos valores, formada por
gente con una gran calidad humana, que dedica en forma
“ad honoren” su tiempo, con el solo objetivo de trabajar pa-
ra que mejore el sector agropecuario al que pertenecen.

¢Y en qué temas crees que hay que enfocarse?
Salta es muy grande, reine muchas regiones agroecolégi-
cas, y diversas actividades.

Por eso lo primero es diagnosticar, conocer y saber las pro-
blemdticas de cada sector, para actuar eficientemente y
priorizando acciones. De esta forma se podra abarcar este
abanico de problemadticas variadas.

Es fundamental fortalecer y potenciar las redes. Ya se vie-
ne trabajando con instituciones publicas y privadas como
INTA, SENASA, laboratorios, universidades con la que se de-
be seguir avanzando en conjunto potenciando a cada una
de ellas.

Sin dudas no olvidarnos de la parte gremial, que tal vez
sea la mds desconocidas de las dreas de trabajo para mi,
pero necesaria para velar por nuestros productores y nues-
tras producciones.

La primera gerente y mujer fue Patricia y vos la segunda.
En una época en donde se reclama el protagonismo de la
mujer, la Srs es una adelantada.

En el Ambito rural es cierto que hay muchos hombres, pe-
ro cada vez se suman mads mujeres profesionales. Por mi
parte siempre me senti muy comoda trabajando en el am-
biente agropecuario, me han dado el lugar de par, con res-
peto y compromiso y nunca me planteo ni me plantearon
una diferencia por ser mujer. Creo que es mds un prejui-
cio que se tiene de afuera.

¢Coémo crees que saldremos de esta crisis sanitaria y
economica?

Es un momento histérico, complicado realmente, parados
contra algo que desconocemos.

Pero si hay algo que el campo sabe es vivir y salir de las
crisis ¢
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TECNOLOGIA EN CUARENTENA, ADAPTACION BRAFORD

REMATES EN TIEMPOS DE CUARENTENA

El director ejecutivo de la Asociacion Braford
Argentina, Diego Rodriguez, explica los
cambios de hdbitos que gener6 el coviD19
especialmente en el sistema tradicional de
remates. La cadena de comercializacién se
estd adaptando a la tecnologia con el uso de

la television y el streaming. La Asociacién por
su parte estd desarrollando una plataforma
de catdlogos digitales para brindar soluciones
a sus asociados y el 27 de mayo sera el

debut en donde se realizard la 1°edicion

de Remate TV con 800 vientres a venta.

¢Coémo fue la adaptacién desde la Asociacién Braford?
El remate feria es un medio muy tradicional de comer-
cializacién. En plena zafra 2020, y con la amenaza del co-
viD-19, la necesidad de vender por parte de los producto-
res hizo que las consignatarias refuercen sistemas alter-
nativos de remates. Y para los criadores se abrieron nue-
vos canales para que puedan elegir el formato mds conve-
niente para su negocio.

Hoy la Asociacién es el nexo para que todos puedan inte-
grarse a los canales que mejor se adecuan a sus necesida-
des. Hay empresas que poseen mads experiencia y acce-
so a las tecnologias porque ya las estaban implementando,
pero hay otras que ain no las habian utilizado y nosotros
somos un medio para facilitar el acceso.

¢Cudles son las opciones tecnolégicas?

Para este afio y de acuerdo a las perspectivas probablemen-
te el 100% de los remates se realice a través de medios te-
levisivos (el principal es Canal Rural) o a través de strea-
ming, donde existen diferentes empresas que brindan ser-
vicios (Guarino, Canal Ganadero, Corrientes Coembota,
RuralAr, entre otras). Las modalidades de venta variaran
de acuerdo a la estrategia y posibilidades, desde un rema-
te con publico reducido y trasmisién en vivo hasta siste-

mas de subasta, aunque no sé si esta tltima modalidad lo-
grard mucha difusién.

¢{Como trabaja el streaming en remates?

En vivo a través de internet se van pasando los lotes filma-
dos previamente. Los participantes estan conectados via te-
lefénica o mismo por internet para hacer las ofertas. Otra
posibilidad se da con transmisién en vivo con los animales
en el predio y puede tener un publico acotado con espacio
de distanciamiento social. Creemos que este Gltimo mode-
lo sea el que mads se adopte aun después de la cuarentena.

¢Ya tuvieron este afio algin remate?

El primero serd el 27 de mayo pero el fuerte es en agosto y
septiembre cuando salen a la venta la gran mayoria de los
reproductores. Hemos visto algunas experiencias en es-
tos dias y el sistema anduvo muy bien con el 100% de las
ventas por streaming. Se han observado correcciones de
hasta el 50% con respecto al afio pasado. Esta es una bue-
na sefal pero la incertidumbre se mantiene.

¢{Como sera el remate Braford del 27 de mayo?

El remate serd televisado y se realizard desde los estudios
de Canal Rural. Los lotes ya fueron filmados y estdn dis-
ponibles en la web de la consignataria y en las redes para
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que los compradores puedan ir analizdndolos. Creo que un
punto positivo es que llegard a un mayor publico que an-
tes no podia viajar. Estamos ante un cambio de paradig-
ma y seguramente provocard que estas herramientas ha-
yan llegado para quedarse.

¢Cree que habra un publico que preferira volver al re-
mate tradicional por su componente social?

Creo que la parte social seguird vigente, pero se modifica-
ran las costumbres no solo en remates sino en reuniones,
las videoconferencias llegaron para quedarse. Esto recién
comienza y no se regularizard por un tiempo. Habrd una
nueva normalidad y nuevas costumbres.

¢{Qué garantiza al comprador que el animal detrds de
la pantalla es bueno?

Estamos trabajando para generar herramientas de verifi-
cacién para que el comprador tenga el mayor respaldo. Sin
dudas el prestigio y la historia de las cabaifias jugaran su

importante rol. Aunque es verdad que a todos les gusta ver
al animal de manera presencial ya habia muchas ventas
que se hacian a través de un tercero designado y utilizan-
do los datos. Hoy me parece que la mirada de los inspec-
tores de raza y de los consignatarios brinda garantias. Es-
tos Gltimos ya tienen experiencia en los remates con he-
rramientas tecnolédgicas para la invernada y ahora suma-
ran los remates de reproductores.

¢Cudl es la novedad que ustedes desarrollaron?

Una de las herramientas principales que estamos desarro-
llando y vamos a subir pronto a la plataforma de la Asocia-
ci6n son los catdlogos virtuales que contienen videos, fo-
tos y datos de los lotes que salen a remate con informacién
para que el comprador los pueda analizar antes del even-
to y desde su casa. Esta herramienta de promocién y difu-
sién servird para que la utilicen todos los criadores en los
remates auspiciados Braford del afio y esperamos tenerla
disponible a la brevedad posible ¢
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TECNOLOGIA EN CUARENTENA, SOLUCIONES BRANGUS

LAS HERRAMIENTAS TECNOLOGICAS PARA REMATES

D LA ASOCIACION ARGENTINA DE BRANGUS ELIGIO UNA SERIE

de herramientas tecnolégicas para acercar a cualquier lu-
gar del mundo los 70 remates que auspicia. Martin Goldstein
es el coordinador de comunicacién y publicidad de la enti-
dad y nos explica que el primer remate virtual del circui-
to Brangus serd de cabafia La Sultana el 17 de junio. En-
tre las novedades, la asociacién puso a disposicién de los
criadores la “CALIFICACION BRANGUS” que garantiza la ca-
lidad de los reproductores, ademds de una plataforma en
donde se mostrard un catdlogo virtual con todas las carac-
teristicas de los reproductores. Alli se exponen los 70 re-
mates del Circuito Brangus 2020.

¢Como se adaptaron a estas etapas de aislamiento por
el coronavirus?

La Asociacién de Brangus, inmediatamente al dia siguien-
te de la declaracién del aislamiento obligatorio se puso a
pensar qué solucién debiamos dar a los criadores para co-
mercializar durante esta parte del afno, apuntando a los

meses de junio, julio y agosto con la esperanza de que el
ultimo trimestre se vuelva al formato tradicional de rema-
te presencial. Analizamos las opciones para poder “llevar
los reproductores”, cada toro y cada vaquillona, al campo
o al escritorio de los interesados.

Gracias a las formidables herramientas digitales disponi-
bles, disefiamos una plataforma web, de ficil manejo, don-
de van a estar alojados todos los remates auspiciados por
BRANGUS: este afio tenemos 70, que corresponden a 140
cabafias mas 20 exposiciones, ademds de proveer un cata-
logo virtual donde se incluirdn datos objetivos, geneal6gi-
cos y fenotipicos con videos individuales de cada ejemplar.

¢De qué manera logran que los animales puedan lu-
cirse?

Las filmaciones son realizadas por profesionales. Se filma-
rd a los reproductores de a uno, o de a tres si son trios,
siguiendo un protocolo para que sean videos uniformes.






Aun asi, consideramos que ver un animal por pantalla tie-
ne sus limitaciones por lo que pensamos subir un escalén
en cuanto a calidad y por eso creamos la “CALIFICACION
BRANGUS”

¢Cémo funciona la Calificacién Brangus?

La herramienta da una garantia al comprador y un valor
diferencial al vendedor. Un inspector concurrird a las ca-
banas que lo soliciten con todos los permisos de traslado
correspondientes, para que revise y califique seis caracte-
risticas fundamentales: aplomo de manos, aplomo de pa-
tas, el estado de las articulaciones, estado de las pezunas,
exposicién de las mucosas y el temperamento. Se los califi-
ca del 1 al 3. Uno muy bueno; dos, bueno; tres regular. Ma-
lo no es ninguno porque en ese caso no estaria auspicia-
do por BRANGUS.

Todos esos detalles, muy importantes en cuanto al uso, a
veces se pierden en la filmacién porque el dia es nublado
o lluvioso, por barro en corrales o no se ven las extremida-
des por la altura de los pastos. Si alguna de esta caracteris-
tica no es la ideal, es importante que el comprador lo pue-
da conocer gracias al ojo certero del cuerpo de inspectores.

¢La Asociacién sugiere la manera en que se debe co-
mercializar?

Las estrategias comerciales son exclusivas de cada cabafia
que apoyadas en los consignatarios de su confianza pue-
dan resolver la mejor manera de vender. Nosostros los ayu-
damos con esta plataforma y el sistema de calificacion .

¢Las herramientas tienen un costo adicional?

La plataforma y participacién del catdlogo virtual estdn
dentro del auspicio que se cobra a las cabanas para estar en
ese circuito. La Calificacién Brangus tiene un costo aparte
pero muy razonable si se compara con el habitual catdlogo
impreso. A través de internet llegardn a miles de potencia-
les clientes, o sea mucha mas gente que los 500 o mas pro-
ductores que generalmente se acercan a un remate. La no-
vedad que ofrecemos solo implica algo tan sencillo como
sentarse frente a la computadora y observar todo un siste-
ma avalado por la Asociacién y sus profesionales .

Al margen, quiero comentar que esta situaciéon de pande-
mia perjudica a muchos de nuestros aliados permanentes
de los remates tradicionales ya sea del rubro gastronémi-
co, carpas, fotografos y tantos otros, que estan padeciendo
esta crisis y esperamos que pronto podamos volver a traba-
jar juntos. También confiamos que algunos podran adap-
tarse a las nuevas necesidades. Desde la BRANGUS nos soli-
darizamos con todos ellos.

iCree que estas herramientas serdn aceptadas por to-
dos los compradores?

Creo que todos nos hemos adaptado bien a las nuevas tec-
nologias. A mucha le gusta la tradicién de comer un buen
asado y el encuentro que todos afloran en los clasicos re-

mates. Antes costaba imaginarse una reunion a través pan-
talla de zoom. Hoy gente muy mayor participa y le gusta
porque se dio cuenta el tiempo y el dinero que ahorra en
viajes, en hoteleria, en combustible y que asu vez es tiem-
po ganado para investigar, para trabajar, o para descansar.
Los primeros remates siempre pueden costar un poco mas
pero imagino que luego serd muy facil.

¢{Cree que habrd una buena oferta de parte de los ca-
bafieros?

La necesidad de toros existe porque hay un proceso natu-
ral y biolégico que no se va a detener con el coronavirus.
Tal vez haya algunos cabafieros que no pongan a todos sus
ejemplares a la venta y otros venderdn de forma particu-
lar, pero todos los sistemas son validos.

¢(En este contexto considera que habra un perjuicio
econémico en la actividad ganadera?

Creo que si porque la exportacién de carne estd mengua-
da por el cierre de fronteras. Todo esa sobreoferta se vuel-
ca al mercado interno. El mercado del novillo y la hacien-
da gorda lo estan sintiendo pero es un dafio menor compa-
rado con la tremenda situacion del comercio y la industria
con quienes nos solidarizamos. El pais es un todo y ojala
que muy pronto todo vuelva a la normalidad e
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AGRICULTURA

GARBANZOS: ALTOS RENDIMIENTOS
ACOMPANADOS DE UN BUEN MANEJO

Por Ana Cecilia Fekete y Maria Elisa Maggio

) EL GARBANZO ES UNA DE LAS LEGUMINOSAS MAS IMPORTANTES

en el mundo; su produccién se ubica después de la soja, el
mani y el poroto. Se destinan 8 millones de toneladas anua-
les para consumo humano, aportando a la dieta proteinas
de origen vegetal. Se distinguen dos tipos comerciales: ka-
buli y desi.

La produccién argentina de garbanzos (Cicer arietinum 1.)
se realiza en las provincias de Salta, Tucumdn, Santiago del
Estero y Cérdoba, con el tipo comercial kabuli. En la pro-
vincia de Salta el cultivo de garbanzo se desarrolla en la zo-
na sur, a secano, en siembra directa, aprovechando la hu-
medad residual del suelo, o bajo riego en el drea de influen-
cia del Rio Juramento. El noroeste argentino (NOA), ademads
de ser una zona climdticamente 6ptima para su produc-
cién, presenta condiciones climdticas que no permiten la
aparicién de la “rabia del garbanzo” (Ascochita rabiae), una
enfermedad que genera grandes pérdidas econémicas. Si
bien el NoA presenta condiciones climdticas no favorables
para esta enfermedad, las enfermedades radiculares cons-
tituyen un serio problema para la produccién en la zona.

En Argentina, durante la tltima campana (2019) la pro-
duccién cayé un 21% respecto al afio anterior, segtn la
Bolsa de Cereales de Cérdoba, debido a una sobreoferta in-
ternacional y a la politica proteccionista impuesta por In-
dia, principal pais comprador. La pandemia coviD 19 es-
td generando oportunidades para algunos mercados, en-
tre ellos el de las legumbres secas. Las restricciones en los
ingresos familiares y la disponibilidad de tiempo para la
cocina casera han provocado un aumento en la demanda
de garbanzos y una recuperacion de los precios. India, por
ejemplo, ha lanzado un programa de apoyo nutricional a
la poblacién que incluye la provisién de 1 kg de legum-
bres/ mes/ familia.

El garbanzo es un cultivo anual invernal, durante su fase
reproductiva es sensible a temperaturas diarias superiores
a 35 °C e inferiores a 15 °C, las que afectan la floracién y la
formacién de vainas. Al momento de definir la siembra se
debe tener en cuenta la calidad de la semilla (lo que deter-
mina la capacidad de esta de sortear obstaculos, ya sean fi-
sicos o biolégicos) y la fecha de siembra; a medida que atra-
samos la fecha, menor es la temperatura del suelo y mds
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Variedad Caracteristica

Fenologia Tecnologia

KIARA UNC-INTA | Destacable

P100: 56 g.

DAF: 85, ciclo: 165 dias. Calibres: mayor a 9 mm

Porte erecto, ramas en zigzag, AlV:

FELIPE UNC-INTA 33 cm. Semilla crema claray ACD.

DAF: 75, ciclo: 150 dias. P100: 51 g. Calibres: 9 mm

NORTENO Porte erecto. Tolerante al frio en etapa vegetativa ) ) P100: 59 g.

y ACD. Excelente tasa de multiplicacion. DAF: 90, Ciclo: 150-170 dias | Calibres: 8 y 9 mm
CHANARITO Porte semi erecto. ACD. ) . P100: 49 g.
S-156 Tolerante al frio en estado vegetativo. DAF: 65, Ciclo: 140 -150 dias. Calibres: 7y 8 mm

AlV= Altura de insercion de la primera vaina, ACD= Apto para cosecha directa, DAF=Dias a floracién, P100= peso de 100 semillas.

lenta la emergencia. Son aptos los suelos sueltos, neutros
a ligeramente alcalinos, sin problemas de encharcamien-
to. Los rendimientos rondan entre 1000 y 1500 kg/ha a se-
cano, mientras que bajo riego pueden alcanzar un rendi-
miento potencial de 2800 kg/ha.

El INTA, a través del Proyecto de Legumbres Secas, viene
trabajando en cinco ejes temdticos principales:

1/ ampliacién de la diversidad varietal dentro del tipo
kabuli, con materiales adaptados a las diferentes
zonas de produccién para rendimientos superiores;

2/ arquitectura de planta apta para trilla directa
y con altos calibres (tamano de grano);

3/ evaluacion y seleccién de materiales de tipo comercial
Desi (produce semillas mds pequenias, de color
oscuro debido a que el tegumento presenta fenoles);

4/ identificacién de fuentes de resistencia a rabia, y

5/ cuantificacion de la calidad
nutricional de esta legumbre.

Las variedades mds difundidas en el pais son de tipo comer-
cial Kabuli (Produce semillas de tamafio grande y colores
claros (blanco, crema, amarillo o anaranjado): ver cuadro.

La recomendacién para los productores garbanceros pa-
ra esta campana es la aplicacién de la tecnologia disponi-
ble: rotaciones que aseguren suelos sanos, bien drenados
y con buena disponibilidad hidrica en el perfil; uso de se-
milla certificada e inoculada; evitar retrasar la fecha de
siembra, y un adecuado momento de aplicacién de herbici-
das, ya que habrd mercado para diversas calidades de gra-
no. Serd un ano positivo para el productor que apunta en
altos rendimiento como para aquel que tenga buen tama-
no de granos *

Contactos: Ana Cecilia Fekete y Maria Elisa Maggio
(Mejoramiento y manejo de cultivo — INTA, EEA Salta)

fekete.ana@inta.gob.ar
maggio.maria@correo.inta.gob.ar
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TABACO

LAS INCERTIDUMBRES DE LA CRISIS GLOBALY
LOS HABITUALES GANADORES DEL RiO REVUELTO

Jorge G. Flores Canclini

) HoY POR HOY RESULTA IMPOSIBLE COMENTAR NADA DE nues-

tra patria chica, sin mirar primero a un mundo conmocio-
nado por la irrupcién del covip-19 y del panico tan con-
tagioso como el virus, que se abate sobre la casi totalidad
del planeta.

En un reciente informe de la Comisién Econémica para
América Latina y el Caribe (CEPAL), se afirma que, desde an-

tes de la pandemia, América Latina y el Caribe ya acumu-
laba casi siete afios de bajo crecimiento, con un promedio
de 0,4% entre 2014 y 2019. La crisis que sufre la regién es-
te afio 2020, con una caida del PIB de -5,3%, serd la peor en
toda su historia. Para encontrar una contraccién de magni-
tud comparable hace falta retroceder hasta la Gran Depre-
si6n de 1930 (-5%) o mds aun hasta 1914 (-4,9%). Su secreta-
ria ejecutiva Alicia Bircena cree que "Esto se va a parecer
mucho a una economia de guerra”

El documento plantea también que la crisis del coronavi-
rus se ha transmitido a América Latina y el Caribe a tra-
vés de cinco canales: una reduccién del comercio inter-
nacional, la caida de los precios de los productos prima-
rios, la intensificacién de la aversion al riesgo y el empeo-
ramiento de las condiciones financieras mundiales, una
menor demanda de servicios turisticos y una reduccién
de las remesas.



Toni Timoner, experto en riesgo macroeconémico vatici-
na que "Se acelerard el repliegue del comercio internacio-
nal. Los exportadores ya estdn reconfigurando sus cade-
nas de suministros y acercando produccién a costa de efi-
ciencias. Los importadores subirdn barreras arancelarias
en respuesta. Este proceso ya habia comenzado con la gue-
rra comercial y ahora entrard en barrena. Asia y Occiden-
te se aislan mutuamente. Cae un telén de acero econémi-
co sobre el mundo".

Sobre nuestro pais, para muestra basta un botén. Segtin
lo informa el diario La Nacién del 14 de mayo pasado, “un
646%, asi de exagerado fue el aumento en los cheques re-
chazados en abril, en plena pandemia, en comparacién con
enero, un mes en la era pre- pandemia. Son tiempos difici-
les para las empresas locales, que ya vienen anunciando ha-
ce varias semanas que la cadena de pagos estd rota”

Hecho este introito que define los provisional y relativo de
cualquier andlisis que pueda hacerse sobre la situacién de
nuestra actividad agricola, vale analizar algunos de los re-
sultados obtenidos.

A diferencia de otros sectores de la economia, el agrope-
cuario, sigui6 trabajando a pleno.

La cosecha de las 20.321 hectdreas plantadas con tabaco, ha
finalizado sin mayores inconvenientes, con demanda soste-
nida y un total producido que habrd de llegar cerca de los
35 millones de kilogramos, con un muy buen grade- index
de calidad del 78,81 % y una incidencia de siniestralidad de
tan sélo el 6,07 %. En resumen, una excelente performance.

Acaba de lograrse un acuerdo para el precio de un 46% so-
bre la grilla del afio anterior, que hoy mds que nunca se
lo puede definir como el mejor arreglo posible, unos po-
cos céntimos mads que la inflacién interanual a abril pasa-
do. Cierto es los precios de no pocos insumos tuvieron va-
riaciones superiores, pero no lo es menos que el mercado
internacional no da para mas.

Las inexplicables retenciones del 12% que descolocan nues-
tra competitividad frente al tabaco brasilefio y la indefini-
cién de los compradores no admiten el menor atisbo de im-
prudencia, sobre todo en Salta en donde el mayor acopiador
es la cooperativa de los productores, elemento esencial para
la viabilidad presente y futura de la actividad tabacalera sal-
tefia; la que salvo una corta interrupcion al comienzo de la
cuarentena, mantuvo sus puertas abiertas lo que evit pér-
didas significativas de tabaco en los galpones del productor.

M4s alla de los riesgos que conlleva la acumulacién de fac-
tores negativos, siempre queda un margen para el optimis-
mo. Una caracteristica del sector tabacalero en la provincia
de Salta es el alto grado de organizacién institucional y la
eficaz capacidad de gestién que ello conlleva.

Ante cada necesidad, los productores saltefios encontra-
ron la solucién asociativa adecuada en organizaciones na-
cidas todas de un mismo interés, pero especializada cada
una en diferentes aspectos de la produccién, lo que aporta
una singular fortaleza para capear las crisis mds severas.

Un capitulo aparte merece la interrupcién de la fabrica-
cion de cigarrillos desde el 20 de marzo y que recién en es-
tos dias promete reiniciarse. Correspondiendo a impuestos
el 80% del precio del atado cigarrillos, se estima que el fis-
co dejé de percibir $700. 000.000 diarios.

El Fondo Especial del Tabaco que se nutre con el 7% del va-
lor de la marquilla habria sufrido pérdidas de $90.000.000
por dia. Este es otro elemento fundamental para la produc-
cién y sin él la exportacion resultaria inviable. Sin la po-
sibilidad de exportar el 80 % de lo producido la demanda
quedaria en un 20% para abastecer el mercado interno, lo
que reduciria la tabacalera a una actividad de subsistencia.

Este poderoso e imprescindible instituto corre serios ries-
gos Existe un comercio ilegal que satura el mercado con ci-
garrillos baratos, asi como otros legalizados por los incom-
prensibles privilegios de no tributar que algunos jueces les
han otorgado a fabricantes de muy dudosos antecedentes.



Al cierre de esta nota, la Cdmara del Tabaco ha denuncia-
do ante la justicia federal la comercializacién de cigarrillos
ilegales en distintos puntos de Salta, en perjuicio del Fon-
do Especial del Tabaco y por ende de los productores taba-
caleros ha sido puesta en conocimiento del fiscal federal.

Las maniobras delictivas involucrarian a empresas locales
las que estarian vinculadas por dedicarse a la actividad ta-
bacalera, compartiendo idéntico domicilio, igual nimero
telefénico y el uso de una marca.

Este es un problema de larga data que llev6 a los tabacale-
ros a promover el enjuiciamiento de jueces que fallaron a
favor de que algunas empresas del sector no tributen de-
terminados impuestos.

El hecho es que entre los contrabandistas y los exceptuados
de tributar, cuando no ambas cosas simultdneamente, con
el desabastecimiento de cigarrillos estdn haciendo su agos-
to en pleno mayo, con una copiosa pesca en rio revuelto.

Un ultimo dato para tener en cuenta. Un alto ejecutivo de
la British American Tobacco Co, afirmé hace unos dias que
“Nuestra planta permanece cerrada, mientras que el 60%
del parque industrial estd en actividad. Esto contrasta con
lo sucedido con el resto de las empresas tabacaleras que,
ubicadas en la provincia de Buenos Aires, ya han iniciado
la produccién, lo cual nos genera un tremendo impacto a
nivel econémico y de mercado, que pone en riesgo nuestra
sustentabilidad operativa” Lo insoélito es que entre las au-
torizadas a reiniciar el proceso estd una de las privilegia-
das con esa suerte de evasion legalizada en algunos despa-
chos judiciales ¢

"Federico Lombardi S.J. Editorial de la
publicacion Vatican News,16-5-20.
2En la campafa anterior la superficie 545,6%%
plantada fue de 19.032 hectareas

que se dio en escasas oportunidades en
anos anteriores (Datos de la AMPTS).

Brasil, Federacion Rusa, Paises Bajos
y Uruguay (Datos del Programa de
Reconversiéon Tabacalera PRAT, 2018).

”Acopia el 60% del tabaco saltefio

3La mejor desde la campafa ¥%a
que alcanzo6 a 38.786.475 kg

4Por debajo del 7% considerado el valor
promedio de menor incidencia, que no
se daba desde hace seis campanasy
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6Para comprender las razones que
impiden lograr un ajuste mas adecuado
a las expectativas de los productores,
baste con mirar las devastadoras
consecuencias que la pandemia tiene
sobre las economias de nuestros
principales clientes, que son en orden de
importancia: Bélgica, China, Paraguay,
Estados Unidos, Sudéafrica, Alemania,

con un grade index del 82%.

8Vale recordar que la existencia del
cultivo a partir de 1930 del tabaco
Virginia en Salta, con su crecimiento

y consolidacién del desarrollo socio
economico de los valles templados de
Salta, se debe en gran medida al apoyo y
promocion de la BAT (Nobleza Piccardo).



17 ANOS COMO GERENTE

DESPEDIDA
DE PATRICIA

) EN DICIEMBRE DE 2019 EN UNA TARDE LLUVIOSA PERO MUY

cdlida, los miembros de la Comisién Directiva, ex presiden-
tes, socios y ateneistas se reunieron para darle a Patricia Bos-
setto una conmovedora despedida por su jubilacién. Des-
pués de 17 afnos como gerente de la SOCIEDAD RURAL SALTE-
NA, una emocionada Patricia junto a sus hijos y nietos, reci-
bi6 de la Comisién Directiva una medalla de oro y de parte
del Ateneo, otro presente que resume su devocion religiosa.
No faltaron las fotos con todos los presentes, los recuerdos y
las anécdotas, brindis y palabras de afecto. Ignacio Garcia del
Rio tom6 la palabra para agradecer su trabajo comprometi-
do y Tite Alvarado recordd los tiempos en que se tomo la de-
cisién de que en la Sociedad Rural se generara el cargo de
gerente para ser nexo entre las distintas mesas del sector,
para organizar la exposicién Rural y para coordinar mualti-
ples tareas que necesitaba la SRrs.

Con todas las personas con las que Patricia trabaj6 o ten-
di6 redes, siempre valoraron su trato amable, su ética de
trabajo velando por los intereses de la Rural. Aunque deja
el trabajo, es un referente de la srs.

¢Como fue tu experiencia como la primera gerente de
la Sociedad Rural Saltefia?

Fue muy importante. Traté de mantener un constante inte-
rés para generar un servicio eficiente de la institucién ha-
cia los socios. También, preservar a la entidad en su funcio-
namiento administrativo, econémico y de servicio al pro-
ductor. La confianza que tuvieron en mi, me generd una
gran vocacién de servicio con mucha responsabilidad.

Tengo la inmensa satisfaccién de haber trabajado con li-
bertad por esa confianza que me brindaron todos los pre-
sidentes de la Institucién. Valoro de ellos los conocimien-
tos que me transmitieron y el respeto que me brindaron.
Guardo un gran afecto por todos.

Lo mads desafiante fue coordinar multiples acciones respon-
diendo a una autoridad que ejerce un grupo colegiado con
un presidente y una comisioén directiva.

© Todos reunidos para despedir a Patricia
que supo cosechar carifio en sus
17 afos como gerente de la SRS

¢{Qué socios te dejaron ensefianzas?

Todos los socios con sus distintas visones y acciones fueron
y son importantes para la srs. No solo los que siempre tra-
bajaron en pos de colaborar con la Institucién, como aque-
llos que tuvieron una postura mads critica y nos hicieron
repensar y cambiar.

¢Con cudntos presidentes trabajaste?

El primer presidente fue Santiago Di Tella, con el que apren-
di mucho cuando me iniciaba en entender el manejo del
sector. Milagros Patron Costas, quien me propuso, fue una
mentora. Luego Marcelino Sierra, una persona especial por
quien guardo gran afecto. Tengo un gran respeto y cari-
fio por cada uno: el ingeniero Carlos Mussari, Fernando For-
tuny, Luis Patron Uriburu, Ignacio Lupion, Lucas Elizalde e Igna-
cio Garcia del Rio. A los jévenes presidentes los conoci en to-
das las instancias: fueron comisarios, participaron de la
admisién de animales en la Expo y dieron su tiempo siem-
pre en la institucion.

¢Coémo viviste la despedida?

Recibi muchisimas demostraciones de carifio de los socios,
a veces impensadas. El presidente Ignacio Garcia del Rio y
el vicepresidente Carlos Segon se tomaron la tarea de gene-
rar esta linda despedida, en la que estuvieron todos y so-
bre todo me sorprendi6 el afecto y la presencia de los jéve-
nes del Ateneo. Fue muy emotivo. Realmente me llevo un
recuerdo hermoso de la Rural. El equipo con el que traba-
jé: José, Estelita y Alfredo fueron personas nobles que siem-
pre me acompafaron. Ademads, tuve la suerte de conocery
tenerles mucho afecto a personas que no son empleadas de
la institucién y con quienes armé equipos de trabajos para
la srs, entre los que se encuentran Mariana Rovaletti, Mer-
cedes Segon, Verdnica Patrén Uriburu y Mercedes Beltrame. Dejo
de trabajar, pero guardaré los mejores recuerdos ¢



TARDE DE DESPEDIDA EN LAS GALERIAS CON LOS SOCIOS

1 Patricia con el apoyo
de sus hijos y nietos

2 Patricia junto a Tite Alvarado, Ignacio
Garcia del Rio y Gonzalo Ruggeri

3 La gerente y el presidente 2019.

4 El presidente Ignacio Garcia
del Rio le dedica unas afectuosas
palabras de despedida a Patricia.

5 Con sus compaferos diarios

de administracion, José y Alfredo.

6 Los expresidentes le regalaron
una medalla de oro de la Virgen.

7 Con los chicos del Ateneo con los
que cada afo forma nuevos vinculos.
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GANADERIA

MANEJO SANITARIO EN LAENTRADA AL FEED LOT:
UNA INVERSION DE BAJO COSTO Y ALTO RETORNO

) EN ARGENTINA, DURANTE LOS ULTIMOS 3 ANOS, EL 25%

de los terneros que son destetados ingresan a sistemas de
produccién de carne intensivos a corral.

Es bien sabido que el destete es uno de los momentos mds
estresantes en la vida de un ternero. Este estrés, es ni mas
nimenos, consecuenciade los cambios que sufre el animal
en ese instante: separacion de la madre, cambios de dieta,
transporte, mezcla con terneros de distintos origenes, es-
tablecer un nuevo orden social, pasajes por la manga, etc.
La duracion de este estado dependerd de la adaptacién
del animal al nuevo medio, siendo generalmente de unos
20/30 dias, induciendo en el ternero un menor consumo
de alimentos y una baja significativa en la inmunidad,
quedando expuesto a sufrir enfermedades.

Los sistemas de produccion de carne a corral ingresan,
en su mayoria, terneros de compra que atraviesan por
esta situacién de estrés debido a todos los cambios men-
cionados. Tal situacién debe ser contemplada y abordada
con seriedad si es que se pretende lograr la maxima efi-
ciencia productiva.

«EL MANEJO DE LA RECEPCION

DE LOS TERNEROS ES FUNDAMENTAL,
YA QUE NECESITARAN TIEMPO PARA
FAMILIARIZARSE CON LA RUTINA

DEL FEED LOT, RUIDOS, COMEDEROS,
ALIMENTACION, COMPETENCIA, ETC.»

El manejo de la recepcién de los terneros es fundamen-
tal, ya que necesitardn tiempo para familiarizarse con
la rutina del feed lot, ruidos, comederos, alimentacién,
competencia, etc. Lo ideal es recibirlos con agua limpia,
fresca, en cantidad suficiente y con un alimento conoci-
do por ellos, como es el pasto, rollos o idealmente heno
picado ofrecido en los comederos. Siempre es bueno rea-
lizar una clasificacién de las tropas, separar machos de
hembras y armar lotes parejos en tamafio. Una vez des-
cansados, los animales estardn listos para ser procesados
y recibir el plan sanitario de ingreso.



«EL DECESO DE LOS ANIMALES SUELE DARSE
ENTRE LOS 28 Y 35 DiAS DE INGRESADOS
ALFEED LOT. PORESTE MOTIVO, UNA DE
LAS CLAVES PARA REDUCIR EL IMPACTO

DE ESTAENFERMEDAD, ES REALIZAR UN
ADECUADO MANEJO Y PREVENCION.
EXISTEN FACTORES ESTRESANTES QUE
PREDISPONEN LA APARICION DE ESTA
ENFERMEDAD COMO SON EL TRANSPORTE,
LA DESHIDRATACION, ETC»

PREVENCION DE PRINCIPALES RIESGOS

El costo de un correcto plan sanitario con productos de
calidad para terneros que ingresan al feed lot es de 1.8kg
de ternero, una inversién necesaria que contempla la
prevencion del sindrome respiratorio y clostridial, el con-
trol de pardsitos, tanto internos (gastrointestinales y pul-
monares) como externos (piojo y sarna) y una suplemen-
tacién vitaminica — mineral que permite poner a todos
los terneros en las mismas condiciones sanitarias antes
de comenzar su etapa de engorde.

El complejo respiratorio bovino es la principal causa de
muerte, de origen infeccioso, en sistemas de produccién
de carne intensiva llegando a abarcar el 35% de las muer-
tes de un establecimiento. El deceso de los animales sue-
le darse entre los 28 y 35 dias de ingresados al feed lot.
Por este motivo, una de las claves para reducir el impac-
to de esta enfermedad, es realizar un adecuado manejo
y prevencion.

Existen factores estresantes que predisponen la aparicién
de esta enfermedad como son el transporte, la deshidra-
tacion, el hacinamiento, la mezcla de animales de dis-

«LO IDEAL SERIA REALIZAR UN

ADECUADO MANEJO DE LOS FACTORES
PREDISPONENTES Y CONSTRUIR UNA
SOLIDA BASE INMUNITARIA PARA REDUCIR
EL IMPACTO DEL COMPLEJO RESPIRATORIO.
ESTAINMUNIDAD SE LOGRA REALIZANDO
DOS APLICACIONES DE VACUNA PARA
SINDROME RESPIRATORIO AL INGRESAR A
LOS CORRALES CON 21 DIAS DE INTERVALO»

tintos origenes, condiciones ambientales, que van ero-
sionando las defensas naturales de los animales para que
posteriormente la accién de agentes infecciosos, como
virus y bacterias, terminen enfermandolos gravemente.

Lo ideal seria realizar un adecuado manejo de los facto-
res predisponentes y construir una sélida base inmuni-
taria para reducir el impacto del complejo respiratorio.
Esta inmunidad se logra realizando dos aplicaciones de
vacuna para sindrome respiratorio al ingresar a los co-
rrales con 21 dias de intervalo. Si se ingresan animales
que vienen con experiencia inmunitaria previa, vacuna-
ciones al pie de la madre antes del destete, los resultados
serdn mucho mejor ya que estos terneros se adaptan mas
rdpido y se enferman y mueren en menor medida, por lo
tanto, la inversion en alimento por kg logrado es menor
en estos animales. Definitivamente conviene invertir en
comprar terneros bajo esta condicion sanitaria previa.

Las enfermedades clostridiales generan pérdidas direc-
tas por muerte de animales. La prevencién mediante la
aplicacion de dos dosis de una vacuna clostridial de bue-
na calidad son suficientes para evitar problemas por es-
tas enfermedades. La muerte de un solo animal de 200
kg por una enfermedad clostridial paga la vacunacién de
800 terneros indicando una relacioén costo - beneficio de
la vacunacién tremendamente favorable.

Asi entonces las vacunas aplicadas al ingreso le ensefa-
ran al ternero a combatir de forma efectiva ciertas en-
fermedades.

La suplementaciéon estratégica con minerales (cobre,
zinc, selenio, manganeso) y vitaminas (A y E) se han vuel-
to clave en la bisqueda por reducir el estrés que sufren
los animales en el proceso de adaptacién. Asi la aplica-
cién inyectable con estos micronutrientes al ingreso de
los animales al corral ha permitido acelerar los tiempos
de adaptacién, haciendo que los animales consuman an-
tes la dieta ofrecida, mejoren la GDp y respondan mejor
a la aplicacién de vacunas por un mejor funcionamiento
del sistema inmune.

Respecto al control parasitario el sistema a corral nos
permite realizar un control al ingreso, y si el tratamien-
to fue eficaz, no tener la necesidad de volver a realizar
tratamientos, ya que los pardsitos no tienen la posibili-
dad de realizar un ciclo biol6gico en ese ambiente. El de-
safio estd en realizar los tratamientos correctamente y
con las drogas adecuadas. La resistencia antihelmintica
es una realidad y hoy se hace necesaria la supervision de
un veterinario para realizar un control utilizando distin-
tos grupos de drogas. El impacto en la ganancia de peso
que tienen las parasitosis gastrointestinales, y el dramd-
tico escenario que se presenta en un brote de sarna ha-
cen que el tratamiento antiparasitario de ingreso al feed
lot haya dejado de ser una simple aplicacién de ivermec-
tina para transformarse en una de las claves del éxito del
plan sanitario ¢



ATENEO EN CUARENTENA

LAS ACTIVIDADES
VIRTUALES DEL ATENEO
DE LASRS

EL GRUPO DE ATENEISTAS DE LA SRS TENIA PLANEADO UN
ANO de charlas, salidas a campo, capacitaciones y acciones
solidarias ademds de eventos para recaudar fondos como
acostumbra cada ano. Pero el coronavirus y su cuarente-
na trastocaron sus propuestas. Como son un grupo de jo-
venes creativos y con mucho manejo de la tecnologia rapi-
damente se adaptaron para poder encontrarse a través de
las plataformas y organizar charlas virtuales que van des-
de disertaciones técnicas a compartir ideas con referentes
del agro salteno. Alexander Pollak, el actual presidente nos
cuenta c6mo se organizaron.

¢Este afio pudieron juntarse alguna vez como suelen
hacerlo?

El comienzo de afio fue normal. En una reunién presencial
nos organizamos e hicimos una agenda que incluia las ac-
tividades que nos forman y nos unen: capacitaciones y sa-
lidas a campo, charlas y accién solidaria. Llegamos a reali-
zar una reunién de comision directiva y una reunion gene-
ral en la cual propusimos la reunién de convocatoria para
los ateneistas de este afio, que no se pudo realizar. Con la
cuarentena no tuvimos mads reuniones presenciales.

¢Les costé armar una agenda adaptada?

Cuando comenzé el aislamiento estdbamos dubitativos en
como desarrollar nuevas actividades. Nos propusimos ha-
cer por zoom las reuniones de comisién y otra general. Alli
surgieron ideas. No queriamos quedarnos quietos, ni de-
jar de reunirnos y buscar ideas creativas. Armamos char-
las por Instagram, por las plataformas Zoom y Meet.

TAMBIEN ORGANIZAMOS TRIVIAS EN INSTAGRAM

¢En qué consiste la trivia?

Las trivias por Instagram, que es la red que mds se adapta,
es un poco para jugando, informar sobre el campo, sobre
el movimiento de Ateneo CRA. Es un sistema de preguntas
y respuestas. Si acertds, te avisa sino sirve para aprender
porque la respuesta estd en el casillero siguiente.

¢Coémo resultaron las charlas?

Consideramos que fueron exitosas por su convocatoria,
que excede a nuestra provincia porque pueden participar
todos, y las redes permiten llegar a promocionarlas. Siem-
pre estamos agradecidos a los disertantes que dan su tiem-
PO y nos comparten sus conocimientos.

La primera charla virtual traté sobre “Manejo Basico en la
Produccién Bovina”, con el Dr. Sebastidn Galli. Otra diserta-
ci6én estuvo a cargo del ing. Agronomo Matias Piacenza so-
bre “Eleccién de pasturas en diferentes ambientes ganade-
ros”. De Agricultura de Precisién habl6 el ing. Josue Escude-
ro Merello y el Gltimo encuentro apunt6 al tema del taba-
co en la economia regional, brindada por el productor Ser-
gio Parra que es muy conocido en las redes sociales por sus
opiniones y también por su técnica.

¢Tienen contacto con otros Ateneos?

Estamos en contacto y también prestamos atenciéon a sus
actividades virtuales. Organizamos los dias para que no
coincidan nuestras charlas con las disertaciones que hay
en otros ateneos del pais, a los cambios a futuro lo habla-
remos, pero con la esperanza que vuelva a la normalidad,
que los cambios sean minimos en cuanto a lo que concier-
ne al trabajo y ver de mantener las medidas de sanidad, pe-
ro cuidarnos y cuidar a los demads.

Estd claro que el uso de la tecnologia serd un pilar fuerte
de las nuevas modalidades de reunién ¢









