El Tribuno

SEGUNDA SEMANA DE FEBRERO DE 2021

El Tribuno Campo/ 5

Entrevista

ndidlogoconEITribu-

no Campo, German

Martos, gerente de

la Gente de la Coo-
perativa de Productores Taba-
caleros de Salta (Coprotab), se
refiri6 al desarrollo del acopio,
laasistencia que brindala coo-
perativaalos productoresylas
expectativas respecto del pre-
cio del tabaco y los mercados
compradores.

¢Como marcha el acopio
en la Coprotab?

Bien, tenemos un avance im-
portante, porque empezamos
el 6de eneroconlaaperturade
puertas de acopioy yatenemos
acopiados unos7.130.000 kilos.
Si bien registra una demora
respecto al afio pasado que
tiene que ver con la cuestion
climdtica, estamos viendo un
acopio normal.

¢Los protocolos por la
COVID-19 genero algun
tipo de retraso?
Paranuestraempresa, yelsector
general, el efecto hasidodistin-
to, pudimosver ciertascosasque
antesnolahaciamos muy bien
y pudimos generar nuevas efi-
ciencias que hoy nos permiten
unordenamientoenelmarcode
la COVID-19, con protocolos de
un trabajo normal. Por ejemplo,
alseractividad esencial, el afio
pasado tuvimos que disefiar un
sistema de turnos para la en-
trega del tabaco, el productor
acompand muy bien, y hoy el
acopio se hace con esa modali-
dad,loque demuestraunaorga-
nizacién muchomasclara, que
nos permite tener mas orden,
limpiezay eficiencia. Laverdad
que nosvino bien, nos hizo ver
cosas que pudimos ajustar, y
estamos llevando adelante un
acopiotranquiloen el marcode
los protocolos exhaustivos que
demandan la pandemia. Este
contexto le permite al productor
ir ala cooperativa y descargar
en el dia y ordenarse puertas
adentro de su establecimien-
toy planificar un poco méas su
actividad.

$Qué calidad tiene el
tabaco acopiado hasta el
momento?

Deacuerdo conelafio climatico,
hubounabuena fertilizacionysi
bienempezamosconun periodo

de seca, después comenzaron
laslluviasy esoacompafioy em-
parejé bastante los tabacos. Asi
quelacalidad ylaclase esbue-
nayseavizora que podriamos
terminar en esas condiciones.
¢Cual es la perspectiva de
acopio en kilos?

Considero porlapoblacién pro-
ductivaqueesteafioseimplantd
-queesigualaladel afio pasado,
unas20.530 hectdreas-y el poco
granizo que hubo, en Saltahabra
unincrementode volumen que
puede rondar, seguin nuestras
estimaciones, unas 36-37 mil
toneladas, serian1a2 millones
mads de kilos que el afio pasado.
¢Sabes como se esta
desarrollando el acopio en
las otras empresas?

Tengo quedestacarquedesdeel
afio pasado nosotros le estamos
prestando un servicio a Mas-
salin Particulares, por el cual
suactividad de compralahace
dentro de nuestra cooperativa;
asi que vemos en el dia a dia
como eslaevolucion. De igual
manera, estamos en contacto
con Alliance One.

Hoy la Coprotab esta ha-

ciendo el 60-62 % del merca-
do, Alliance One estd en un 19
% y un poco mas atras viene
Massalin. Al comienzo hubo
una demora en los acopios
que, a nuestro entender, tuvo
que ver con que el productor
priorizo la cosecha y luego se
dedicé a la clasificada, por lo
quetiene mucho tabaco en sus
galpones; pero vemos que se
estdempezandoaemparejarcon
los nimeros histdricos, asi que
Creo que estamos en un marco
de normalidad.
¢Como estan ayudando
financieramente al
productor?
La modalidad de pago de la
carga es un 50 % acreditado
a la cuenta del productor y el
otro50 % a30dias. Tenemosun
buen acuerdo con los bancos,
hemos conseguido tasas bue-
nas para el descuento de sus
chequesdiferidos,las MiPyME.
Hicimosademads acuerdos con
los principales prestadores de
insumos que usa la actividad,
como ser Edesa, Gasnor, que
reciben nuestros valores, y en
esa linea entendemos que le
damos soporte al productor.
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“Nuestra asistencia al productor hace que su
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eleccion al vender sea la Coprotab”

Primera reunion p

El pasado martes 9 de fe-
brero se realizé en Jujuy
la primera reunién por la
negociacion del precio del
tabacovirginiadela presen-
te campaiia. El encuentro
fueencabezado porel Minis-
tro de Produccion de Jujuy,
Exequiel Lello Ivacevich,y
conté con la participacion
delaSecretariade Desarro-
1lo Agropecuario de Salta,
Milagros Patron Costas, y
representantes de las ca-
maras de tabaco de Jujuy
y Salta, cooperativas y re-
presentantes de Massalin
Particularesy Alliance One.

Lascamarasylascoopera-
tivas expusieron el panora-
madelaproducciéndecada

jurisdiccion, el desarrollode
la campafia y el estado de
los mercados internacio-
nales. Patrén Costas, des-
taco la apertura de didlogo
de las partes y el rol de los
estados provinciales en pro-
piciar una mesa de trabajo.
“Nos interiorizamos sobre

or el precio del tabaco

el avance de la produccion
y las expectativas que tie-
ne los distintos sectores de
este sector productivo tan
importante paralaregion”,
dijo. Las partes fijaron una
préximareunion parael2de
marzo en Salta para avanzar
en la definicién del precio.

Ademés, e1100 % dela fertili-
zacion saltefia diria quela hace
nuestra cooperativa, y no des-
contamos este financiamiento
porque entendemos que has-
ta que no se celebre el precio
final, vamos a acompafar de
esta manera.

Lafluidezestalylovemosen
laeleccion delos productores.
Normalmentelacooperativate-
nia a esta altura del acopio un
50-55% de participaciony hoy
estamos en 61-62 %. La asisten-
ciaquebrindamosal productor

hace quela primeraelecciénal
vender su tabaco sea nuestra
cooperativa.

¢Qué perspectivas hay del
precio?

Serealizéla primerareunionel
pasado martes, quetuvoquever
conlaformalidad deempezara
interactuar. Ahora hay que es-
perar el contexto, porque siendo
nuestro producto de exporta-
cidén, hay que ver la evolucion
del tipo de cambio, que viene
lerdo, ylainflaciéon que tuvimos
y la que se proyecta.

Esverdad quelos costos para
laproduccién fueron altisimos
yelincremento estd en valores
muy representativos. Pero el
desafio estd en lograr un aco-
pio fluido, que contenga, y no
perder un mercado que sigue
priorizando o eligiendo la Ar-
gentina, ybuscarelniumeroque
mas satisfaga esas necesidades.
¢Qué seiiales da el mercado
internacional?

El afio pasado los compromi-
sos fueron firmes , pero hubo
dilacién en el tiempo por lapan-

demiayse demoraron lasope-
raciones. Estuvimosexportando
tabaco de la campafa pasada
hasta noviembre, cuando nor-
malmente seterminaafinesde
agosto. Esoretrasotodoyactual-
mente tenemos en la provincia,
y diria como regién en Salta y
Jujuy, el acompafiamiento de
los clientes.

Pero hay que ser competiti-

V0Ss, nos comparan con Brasil y
laverdad que ellos tienen una
situacién distinta, menos im-
puestos, mas cercania a puer-
to sin fletes, costos laborales
distintos. Entonces, cuando
comparas el precio final, por
ahinoscuestamuchoanosotros
estar en linea. En ese sentido,
pedimoselapoyodelosclientes.
Lo principal es que los compro-
misos mayoritarios estan, los
clientes se acercarony hay que
ver la evolucion de los precios
paraver como se terminan ce-
rrando estos negocios.
cTienen un porcentaje con
el cual van a discutir el
precio?
Esté en el andlisis, yo respon-
do ala cuestién ejecutivay de
gestion, y en eso los directivos
sabenbien cudles son nuestras
posibilidades. Asi que ellos ya
estan con las evaluaciones.

Vuelvo a resaltar que hoy es

muy prematuro, porque hay nui-
meros que se van desandando.
Creoque hay que ser prudentes
paradefinir esta situacion, hay
que caminarlas un tiempo, por-
quelasvariables principales no
estdn certeras.
¢Cudles son los principales
compradores dela
Coprotab?
El mercado chino es un gran
referente de nuestras ventas.
Tuvimosquedesarrollarunaac-
tividad distintaalnopoder tener
lasinspecciones delagente que
viene del extranjero, disefiamos
inspeccionesvirtualesy en ese
acomodamiento pudimossalvar
la situacion.

También tenemos el mer-
cadojaponésy el acuerdo con
Phillips Morris. Entre estos tres
estd nuestra principal cartera
de clientes. Pero después ven-
demos a todo el mundo, entre
medianosy menores compra-
dorestenemosun pool bastante
interesante.



